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MONSTER

Meilenstein: der Messeauftritt bei der Monster-Einfiihrung auf der FAF 2019

Mega—Power
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Schon mit 14 Jahren testete Jiirgen Linz als Sohn des
Unternehmerehepaares Sieglinde und Gottlieb Linz verschiedene
Airlessgerate, die im Familienunternehmen seiner Eltern verkauft wurden.
Linz" Faszination flir diese Maschinen halt bis heute an.

ertrieben wurden im elterlichen
Betrieb exklusiv die Gerdte der
Marke Hiibner. Damals waren
Membrangeréte ,state of the art“. Elek-
trische Kolbengeréte im Malerhandwerk
waren noch nahezu unbekannt.
Nachdem erste Versuche, eigene Air-
lessgerédte zu produzieren, scheiterten,
fanden einige Jahre spéter erste Gespra-
che iiber den Vertrieb der amerikani-
schen Marke Titan statt. Ab 1987 fiihrte
die Linz GmbH die ersten elektrischen
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Kolben-Airlessgeréte als Titan-Leithdnd-
ler in Siiddeutschland ein. Schnell wur-
de der Absatz ausgebaut und bis 1993
wurden mehrere hundert Geréte im Ma-
lerhandwerk platziert. Durch eine neue
strategische Ausrichtung von Titan wur-
de die Zusammenarbeit beendet.

Kolben-Airlessgerdte

Unter der Eigenmarke PaintMaster fiihr-
te die Linz GmbH erstmalig Kolben-Air-
lessgeréte ein. Im Jahre 2001, bot Titan

USA Jiirgen Linz die Generalvertretung
der Marken Titan und Speeflo fiir
Deutschland und Osterreich an. Unter
dem neu dafiir gegriindeten Unterneh-
men PaintMaster begann der Aufbau ei-
nes Handlernetzes.

2016 wurden die Planungen fiir eine
eigene Airless-Marke verstédrkt. Nach in-
tensiven Gespréchen, Produkt-- und
Markttests entstand eine erste Modell-
palette mit acht Kolben-Airlessgerédten
von 1,4 bis 7,0 I/min. Forderleistung.
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Verschiedene Monster-Modelle in der Zentrale.

Anekdotenhaft ist die Namensfindung
der neuen Airlessmarke abgelaufen: ,Er
entstand bei einem Telefonat mit einem
befreundeten Hindler, der die ersten
Gerdte testete.” Besagter Handler fragte
nach erfolgreichen Test: ,ab wann sind
diese Monster-Gerite lieferbar®, seien.
Somit war der Name fiir die bis dahin
namenlosen Geréte geboren.

Auf der FAF 2019 wurden nicht nur
die neuen Geréte prisentiert und Kon-
takte zu mehreren deutschen und euro-
pdischen Héndlern gekniipft, sondern
auch die bis dahin in der Branche unbe-
kannten Service-Dienstleistungen vor-
gestellt: Linz bietet einen 48-Stunden-
Express-Reparatur-Service in der haus-
eigenen Maschinenklinik an. Das Ange-
bot rundet ein deutschlandweiter Hol-

und-Bring-Service im Reparaturfall ab.
Auf Wunsch kénnen die Kunden auch
auf einen Mietpark zuriickgreifen.

Auf die erste EasySpray-Modellreihe,
die auf besonders leichte und kompakte
Airlessgerédte fokussiert ist, folgte 2020
die LuckySpray-Modellreihe mit weite-
ren sechs Geriten, darunter auch einer
hydraulisch gesteuerten Anlage fiir die
hértesten Einsdtze. Hier reicht das Leis-
tungsspektrum von 2,0 bis 8,2 1/min.
2021 wird die Modellpalette zudem mit
den beiden kompakt-hydraulischen
(Membran-) HappySpray-Gerdten er-
ganzt.

Firmenphilosphie
Jiirgen Linz: ,Wir horen auf unsere Kun-
den und bauen Gerite, die robust und

Drei Generationen Linz: Links ist Jiirgen Linz zu sehen.

einfach zu bedienen sind. Dabei verzich-
ten wir bewusst auf jeglichen Schnick-
schnack. Dies war immer der Wunsch
unserer Kunden und diesem wollen wir
gerecht bleiben. Wir haben einen inten-
siven Austausch mit unseren Héndlern
und den Endanwendern. Gemeinsam
entwickeln wir unsere Service-Angebote
weiter. Beispiele sind Reparaturpau-
schalen, Leasing oder Mietkauf. Wir ha-
ben nicht die Marktmacht der beiden
groflen Anbieter. Wir wollen die ange-
nehm andere Alternative sein und unsere
Kunden begeistern.

Q Techniktipps von Jiirgen Linz auf:
www.malerblatt.de
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